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PROFILO DEGLI INTERVISTATIScheda metodologica

GENERE

50%
UomoDonna

50%

FASCIA D’ETA’

25%

38%

37%

18–34 anni

35–54 anni

55–74 anni

AREA GEOGRAFICA

Sud e Isole
33%

Centro

20%

Nord-Est

20%
Nord-Ovest

27%

Base: totale interviste (n=1.003)

BVA Doxa a luglio 2024 ha realizzato per conto di Opstart 1.003 interviste online, 

con metodo CAWI (Computer Assisted Web Interview) su un campione 

rappresentativo della popolazione italiana 18-74 anni.
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39%

15%

46%

PROFILO DEGLI INTERVISTATIPROFILO DEGLI INTERVISTATIApproccio agli investimenti 

In generale, come gestisce i suoi investimenti?

Base: totale interviste (n=1.003)

Investo solo seguendo i 

consigli della mia 

banca/consulente finanziario

Sperimento in autonomia 

anche con investimenti 

alternativi /online

Non investo

51%

46%

3%

Investo solo ed esclusivamente in 

prodotti a basso rischio

Diversifico sia in prodotti a basso 

rischio che con rischio più alto ma 

maggior rendimento

Investo solo in 

prodotti ad alto rischio

(a coloro che investono, 54%)

Come direbbe che gestisce la sua strategia di investimento?
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14%

30%

56%

PROFILO DEGLI INTERVISTATIPROFILO DEGLI INTERVISTATIConoscenza crowdfunding finanziario
Hai mai sentito parlare del crowdfunding finanziario?

Sì, e conosco caratteristiche/ 

vantaggi che può portare 

investire su questo metodo

Sì, ne ho sentito parlare,

non lo conosco nel dettaglio

No, non ho mai sentito parlare 

del crowdfunding finanziario

Base: totale interviste (n=1.003)

Sì: 44%
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PROFILO DEGLI INTERVISTATIPROFILO DEGLI INTERVISTA Caratteristiche associate al crowdfunding
(a chi conosce il crowdfunding)

Quali sono le caratteristiche che più associa al crowdfunding?

Base: coloro che conoscono le caratteristiche del crowdfunding

Più risposte possibili

40%

36%

27%

25%

18%

16%

16%

Finanziamento dal basso 
(chiunque può contribuire con 

somme di denaro anche piccole)

Diversificazione dei progetti 

oggetto di finanziamento

Ricompensa legata 

alla partecipazione

Facilità / rapidità dell'operazione

Alto rischio

Investimenti redditizi

Poca affidabilità
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PROFILO DEGLI INTERVISTATIPROFILO DEGLI INTERVISTA Barriere nei confronto del crowdfunding
(a chi conosce il crowdfunding)

Quali sono le principali barriere per investire in crowdfunding?

Più risposte possibili

33%

31%

25%

16%

15%

15%

10%

10%

9%

4%

Non mi fido dell'investimento online

Non ci sono abbastanza informazioni a disposizione

Rischio troppo alto  di perdita del capitale

Non si guadagna abbastanza  a fronte del rischio

Mancanza di liquidità in caso di disinvestimento

Mancanza di regolamentazione

Costi associati

Investimento di ingresso troppo alto

Scarsa diversificazione

Già utilizzato e ho avuto una brutta esperienza

Base: coloro che conoscono le caratteristiche del crowdfunding
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PROFILO DEGLI INTERVISTATIPROFILO DEGLI INTERVISTATIInvestimenti in crowdfunding

Base: persone che fanno investimenti

1%

3%

2%

94%

Sì, abitualmente
(lo utilizzo nella mia strategia di 

diversificazione del portafoglio)

Sì, qualche volta

Sì, una volta

No, mai

(a coloro che investono, 54%)

Ha mai investito in crowdfunding?

Sì: 6%
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PERCHÈ SCEGLIERE BVA DOXA

Solidità e affidabilità storica  /  Esperienza estesa e maturata in 70+ anni  /  Soluzioni proprietarie e personalizzabili  /

Continua innovazione: pioniere nel digital e nelle scienze comportamentali  /

Team variegato di specialisti: ricercatori, analisti, data scientist, sociologi…  /  Human intelligence, flessibilità di pensiero e

velocità di esecuzione  /  Consulenza focalizzata sul business e il settore  /  Internazionalità e capacità globali  /

PASSIONE NEL NOSTRO LAVORO

www.bva-doxa.com

www.bva-doxa.com

http://www.bva-doxa.com/
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